
2014 - 2018
Bacharel em 

Engenharia Mecânica

Gerente de Vendas e 
Representante Técnico 

Global Partnerships Executive 

F O R M A Ç Ã O  A C A D Ê M I C A

2012 - 2013
Técnico em Mecânica

SENAI - Serviço Nacional de
Aprendizagem Industrial

Anhanguera Educacional

Vendas / Marketing / Comercial;
 Representação da Marca/Empresa;
 Gestão de Pessoas;
Suporte Técnico / Treinamentos;
Gestão de Processos.

• Gestão e Desenvolvimento da Estratégia de Vendas;
• Representante Técnico

NAUBER Ltda- Máquinas e Equipamentos | 2018 a 2021

Key Achievements:
Estabelecido com sucesso a NAUBER como fornecedor líder de
máquinas Airless e equipamentos de pintura e acabamento na
América Latina. Aumento da Receita em 1 ano: ≈ 120%, em 3
anos: ≈ 323%.

Schroeder, Santa Catarina , Brazil
89275-000

https://www.linkedin.com/in/he
nrique-fernandes-415776178/

jhfernandes181@gmail.com.br

V E N D A S  / M A R K E T I N G
R E P R E S E N T A N T E  T É C N I C O  D E  V E N D A S

HENRIQUE FERNANDES

E X P E R I Ê N C I A  P R O F I S S I O N A L

Gestão e Desenvolvimento da Marca Fiat Máquinas do Brasil
para o território brasileiro;
Atuação principal no setores de Vendas, Marketing e Gestão da
operação interna.

Gerente de Operação

FIAT MACHINERY by NAUBER / Fiat Máquinas do Brasil  
| Jan. de 2024 - Dez de 2024

Gestão e Desenvolvimento da Estratégia de Vendas;
Representante Técnico

Gerente de Vendas e 
Representante Técnico 

FORSAH HOLDING / DIAMOND RINGS FZE - Tecnologias
para construções de alto padrão | 2021 - 2022

Dubai, United Arab Emirates / Riyadh, Saudi Arabia 

Key Achievements:
Estabelecido com sucesso as marcas FORSA (Colômbia) e
NAUBER (Brasil) como os principais fornecedores do
Industrialized Construction System e Industrialized Finishing
System na Península Arábica, Equipamentos e Construção em
Formworking. Fornecendo tecnologia para a construção de
projetos de alto padrão e mais de 3.000 residências.

19, Jan, 1996 (28 Anos), Brasileiro, Solteiro

CREA: 2519089458

Á R E A S  D E  E X P E R T I Z E

Inglês: Avançado;
Espanhol: Básico;

Português: Fluente.

I D I O M A S

Gestão e Desenvolvimento da Estratégia de Marketing para o
território brasileiro;
Assistência ao setores de Compliance, análise de mercado e
experiência do consumidor final.

DERIV - Corretora Multinacional de Investimentos e
Plataformas de Trading | 2023

+55 47 98822-0636











CARTA DE RECOMENDAÇÃO

27 de setembro de 2023

A quem possa interessar,

Estou escrevendo para recomendar Henrique Fernandes (Passaporte N. FY588862) por
seu

excelente desempenho como Executivo de Marketing de Afiliados durante sua gestão
na deriv.com em 2023. As contribuições e dedicação de Henrique causaram um

impacto significativo em nossa
organização, e estou confiante de que ele se destacará em qualquer função que

assumir.

Durante seu tempo na deriv.com, Henrique assumiu a função crucial de Executivo de
Marketing de Afiliados e demonstrou notável proficiência no gerenciamento e

desenvolvimento de nossas estratégias de vendas e marketing. Suas
responsabilidades se estendiam à supervisão da equipe comercial e supervisão de

aspectos técnicos como engenheiro. A função de Henrique envolvia
responsabilidades multifacetadas, incluindo:

●Definição de Objetivos: Henrique se destacou na formulação e execução de planos
comerciais estratégicos, que desempenharam um papel fundamental no alcance de

nossas metas de crescimento de afiliados. Ele consistentemente definiu e comunicou
objetivos e metas claras para nosso departamento de afiliados,

fornecendo um senso de direção e propósito para a equipe.
●Execução do plano: Henrique foi diligente no monitoramento da execução desses

planos, garantindo que permanecêssemos no caminho certo para atingir nossas
metas.

●Prospecção de afiliados: Henrique participou ativamente do processo de
prospecção, conduzindo chamadas e ajudando a identificar os melhores talentos

para fortalecer nossa rede de afiliados.
●Suporte ao cliente: A dedicação de Henrique se estendeu ao fornecimento de

orientação técnica exemplar para nossos afiliados, aprimorando sua experiência e
promovendo a lealdade.

Uma das conquistas de destaque de Henrique foi sua capacidade de estabelecer
parcerias eficientes

por meio de negociações B2B. Ele demonstrou notável adaptabilidade e sensibilidade
cultural em sua abordagem ao trabalho, negociações e colaboração. Seu

profissionalismo, diligência, entusiasmo, paixão e mente aberta eram evidentes em
todos os aspectos de seu trabalho.

Se você tiver alguma dúvida ou quiser mais informações sobre o desempenho de
Henrique, não hesite em entrar em contato comigo em sasky@deriv.com.

Atenciosamente, Sasky Figure
Líder da equipe de marketing de afiliados

Deriv com sasky@deriv com


