
EVERTON DA SILVA

FORMAÇÃO ACADÊMICA

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

Data de nascimento: 04/08/1980 - 44 anos
Endereço: Rua Eredes Serpa, 444 - Cidade Itajaí, SC, Brasil

Univali - Universidade do Vale Itajaí
Curso Contabilidade incompleto - 2001

Colégio Nereu Ramos - Ensino médio Tecnico em contabilidade.

Distribuidora Muller Ltda
Cargo: Representante Comercial

Período  – 10/2003  Até  11/2023

Principal atividades: Planejamento de vendas, Fechamento de negócio, Foco em alcançar as
metas, realizar visitas aos clientes, apresentar e cadastrar produtos, planejamento de itinerário.

Telefone: (47) 99198.0480
Email: evertondasilva444@gmail.com

OBJETIVO
 Oportunidade de Representante Comercial

Cargo: Vendedor Junior

Período  – 05/2002  Até 08/2002

Principal atividades: Desenvolvimento de plano, metas e cronogramas. Participação em
treinamento e desenvolvimento profissional.

Chupa Chups do Brasil Ltda

COMPETÊNCIAS

Destaca-se em vendas, Gestão de mudanças, Pro ativo

Instagram: everton_ds4

Caeté Distribuidora Ltda

Cargo: Vendedor

Período  – 04/24 até o momento

Principal atividades: Planejamento de vendas, Fechamento de negócio, Foco em alcançar as
metas, realizar visitas aos clientes, apresentar e cadastrar produtos, planejamento de itinerário.



MENSAGEM FINAL

CAMVEL Administradora de Consorcio Ltda

Cargo: Auxiliar Administrativo

Período  – 03/1999 Até 07/2001

Principal atividades: Atendimento ao cliente, Atendimento ao telefone, responsável pelo
encaminhamento de documentos de processo contemplação e caixa.

BANCO DO ESTADO DE SANTA CATARINA - BANCO BESC

Cargo: Estagiário Administrativo

Período  – 01/1997 Até 01/1999

Principal atividades: Fechamento da compensação, digitação de cheque e títulos e organização
de todos os movimentos dos caixas nos arquivos.

HABILIDADES

Pro Ativo
Disciplinado
Produtivo
Organizado

Hoje estou ativo, segmento saudável,  lojas que atuo: Rede Meschke, Rede De Angelina,  Rede
Dmarket, Rede Imperatriz, Rede Archer, Rede Carol. Porém eu tenho conhecimento da região
Itajaí a Bombinhas e Brusque.
Buscar a excelência em vendas, como: vender muito, fechar os objetivos,  superar os limites e
faz todos ganhar dinheiro (A representada,  o Supermercado e o representante).
Eu acredito no trabalho + dedicação + organização.

Cargo: Vendedor comércio 

Período  – 10/2001 Até 05/2002

Principal atividades: Atendimento ao cliente, negociação de preços e condições. Organizar a  
loja, garantir a reposição dos produtos na prateleiras e vitrine

MAKENJI - LZC Importação e Comercio Ltda


